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    „Sparsame“ Häuser sollen den Erfolg sichern 
         Bauunternehmen MAWO feiert 30. Geburtstag in der Kandertalhalle Wollbach 
 

WITTLINGEN (raw).   Mit einem 
kleinen Festakt feierte die in Witt-
lingen ansässige Firma MAWO 
ihren 30. Firmengeburtstag in der 
Kandertalhalle Wollbach: "Bauen 
fürs Leben" hat die Bau- und Han-
delsgesellschaft für schlüsselferti-
ge Häuser und Eigentumswoh-
nungen als ihren Leitsatz ausge-
geben, der sich vor allem an zu-
friedenen Kunden misst. 

Anlässlich ihrer zehnjährigen Betriebszugehörigkeit überreichte Vol-
ker dem „Goldstück des Büro“, Anita Schwarzwälder,  die Ehrenur-
kunde des Verbandes der Bauwirtschaft  und einen Blumenstrauß 
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  So dankte Geschäftsfüh-
rer Volker Fischer nicht nur seinen 
zahlreichen Immobilienkäufern, 
sondern ebenso seinen Mitarbei-
tern, Subunternehmern, Handwer-
kern und Banken gleichsam für die 
vertrauensvolle Zusammenarbeit. 
Sein Dank ging auch an Bruder 
Dieter und an den verantwortlichen 
Bauleiter Dietmar Weik, die beide 
der Geschäftsführung angehören. 

In den vergangenen fünf 
Jahren habe die Firma das Pilot-
projekt "Passivhaus" unter der 
Prämisse "Energieeinsparung" 
gestartet. Im Vergleich zu einem 
von der Energieeinsparverordnung 
vorgeschriebenen Niedrigenergie-
haus komme ein Passivhaus mit 
einem Viertel der Energie aus, so 
Fischer.  

Bisher wurden zwei Pas-
sivhäuser gebaut und bezogen, 

weitere seien noch nicht in Pla-
nung.  

Wohl aber werden kon-

trollierte und Energie sparende Be- 
und Entlüftungsanlagen, erneuer-
bare Energiequellen, eine optimale 

Wärmedämmung sowie winddichte 
Fenster und Außenmauern bevor-
zugt eingesetzt. 
 Jürgen Pohl, Geschäfts-
führer von “Das Europäische Mar-
kenhaus" schilderte, wie sich ein 
Immobilienkäufer im Dschungel 
der vielen Anbieter zurechtfinden 
muss und wie ihm das Wohnsiegel 
des Verbandes ein Höchstmaß an 
Sicherheit, Qualität und Fairness 
garantieren könne.  

Seriosität im Umgang mit 
Kunden, Bonität und jährlich über-
prüfte Qualität haben die MAWO-
Kundschaft ein Höchstmaß an 
Punkten vergeben lassen und der 
MAWO das jährlich zu vergebende 
Wohnsiegel verliehen.  
Volker Fischer betonte, dass ein 
langfristiger Erfolg ohne diese 
Tugenden nicht realisierbar ist. 
Zufriedene Kunden seien das 
größte Kapital, erklärte der Ge-
schäftsführer, der anschließend 
seine Gäste zur Stärkung zu ei-
nem reich bestückten Büfett ein-
lud. Später unterhielt die Band 
"The Young Ones" die Besucher. 


